
Portfolio europeo delle lingue
Analisi delle
”Domande europee” per studenti

Valutazione

Peter Lenz, Institut für deutsche Sprache, Universität Freiburg, Criblet 13, 1700 Freiburg; Fax: 026 300 97 17; Peter.Lenz@unifr.ch
FBS-1-i-auswertung-euro-lang-herbst.doc

Analisi delle ”domande europee” per studenti

contenute nel questionario svizzero (pagina 4)

Gentili colleghe e colleghi,

Ci occorre la vostra collaborazione per poter avere con sollecitudine un quadro generale delle
risposte alle ”domande europee” alla fine del questionario per studenti.

Sommate per favore i ”Sí”, i ”No” e i ”Non so” di tutte le domande e riportate i risultati (ogni volta
un numero) nel riquadro qui sotto. Compilate poi anche le risposte all’ultima domanda aperta. Ci
risparmiate cosí un sacco di lavoro. Speriamo nel contempo che anche voi possiate approfittare
del quadro generale determinato dalle risposte dei vostri studenti

A tutti il grazie piú sentito!

Il suo cognome, nome: .............................................................................................................................

Scuola/classe: ............................................................................................................................................

Domande europee del questionario svizzero – Analisi

Sí No Non so (vuoto)

F 1L Le piace avere un Portfolio?

A 1L Il Portfolio le permette di dimostrare quello che lei sa fare nelle
lingue straniere?

B 1L Il Portfolio l’aiuta a capire gli obiettivi dell’apprendimento nelle
lingue?

C 1L Il Portfolio l’aiuta a valutare le sue competenze nelle lingue?

D 1L Ritiene utile confrontare la propria autovalutazione con la
valutazione dell’insegnante?

E 1L Ritiene che la tenuta a giorno del Portfolio dovrebbe rappresentare
un’attività regolare a scuola?

FS1-41.

Motivi per il ”Sí” (ultima domanda):...............................................................................................................

..........................................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................................

Voltare p.f. ÈÈ



Motivi per il ”No” (ultima domanda): .............................................................................................................

..........................................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................................

Motivi per il „Non so“ (ultima domanda):.....................................................................................................

..........................................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................................

..........................................................................................................................................................................


